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Quá trình phát triển của khu vực kinh tế tư
nhân1 chỉ thực sự bắt đầu với chính sách
đổi mới từ Đại hội Đảng VI năm 1986.

Những giải phóng về mặt tư tưởng đã tạo nền tảng
cho khu vực kinh tế tư nhân phát triển với tốc độ
nhanh nhất trong lịch sử. Trải qua các kỳ đại hội,
những vấn đề cơ bản về khu vực kinh tế tư nhân như
thành phần kinh tế, sở hữu đã được giải quyết. Văn
kiện Đại hội X có ghi rõ “Kinh tế tư nhân có vai trò
quan trọng, là một trong những động lực của nền
kinh tế… Nhà nước xóa bỏ mọi sự phân biệt đối xử
theo hình thức sở hữu... định hướng, tạo môi trường
để phát triển có hiệu quả các doanh nghiệp theo cơ
chế thị trường; bồi dưỡng, đào tạo và tôn vinh các
doanh nhân có tài, có đức và thành đạt”. Và đến Đại
hội XI Đảng lại nhấn mạnh: “Hoàn thiện cơ chế,
chính sách để phát triển mạnh kinh tế tư nhân trở
thành một trong những động lực của nền kinh tế.
Phát triển mạnh các loại hình kinh tế tư nhân ở hầu
hết các ngành các lĩnh vực kinh tế theo quy họach và
quy định của pháp luật”. Tuy nhiên, trên thực tế,
kinh tế tư nhân Việt Nam trong những năm vừa qua
đã không thật sự đáp ứng được kỳ vọng của xã hội
cũng như của Đảng và Nhà nước.

1. Vị trí trong nền kinh tế
Một điểm đáng ngạc nghiên là trong vòng gần 10

năm, khu vực kinh tế tư nhân hầu như không cải
thiện được vị trí trong tỷ trọng đóng góp GDP. Chỉ
có tỷ trọng của khu vực FDI là có sự tăng lên chút ít
khiến cho tỷ trọng của khu vực nhà nước giảm đi.
Bảng 1 cho thấy tỷ trọng đóng góp của khu vực kinh
tế tư nhân so với các khu vực khác trong nền kinh tế.

Trong gần một thập kỷ vừa qua, khu vực tư nhân

luôn đóng góp khoảng gần ½ GDP của nền kinh tế,
chiếm ưu thế tuyệt đối (95%) so với các khu vực
khác trong nông lâm nghiệp và thủy sản. Sản lượng
của khu vực này trong công nghiệp đã vượt qua khu
vực nhà nước từ năm 2007 và bám đuổi khá quyết
liệt khu vực có vốn đầu tư nước ngoài. Trong lĩnh
vực dịch vụ, khu vực tư nhân cũng đứng thứ hai sau
khu vực nhà nước nhưng khoảng cách giữa hai khu
vực vẫn chưa được thu hẹp đáng kể. Như vậy, có thể
nhận thấy tốc độ tăng trưởng của khu vực tư nhân
chưa thật sự vượt trội so với các khu vực khác.

Để có thể đánh giá được những nguyên nhân chủ
yếu của sự “đồng đều” trong tăng trưởng của GDP,
chúng ta sẽ xem xét tới các nguồn lực tạo ra tăng
trưởng cho các khu vực, và trước hết là nguồn vốn.
Bảng 2 cung cấp tỷ trọng vốn đầu tư của các khu
vực kinh tế.

Khu vực nhà nước có vốn đầu tư lớn gấp 2 – 3 lần
khu vực tư nhân trong những năm đầu thập kỷ 2000.
Trong suốt một thời gian dài 7 năm, vốn đầu tư của
khu vực nhà nước lớn gần gấp 2 lần so với khu vực
tư nhân nhưng tỷ trọng đóng góp trong GDP của
khu vực nhà nước không những không tăng lên mà
còn giảm đi. Điều này cũng phù hợp với những kết
quả khảo sát cho thấy hiệu quả sử dụng vốn của
doanh nghiệp nhà nước chỉ bằng 1/2 so với các
doanh nghiệp tư nhân.

Tỷ lệ vốn đầu tư bắt đầu thay đổi mạnh mẽ từ
năm 2008 khi lần đầu tiên khu vực tư nhân vượt qua
khu vực nhà nước về vốn đầu tư. Sự sụt giảm vốn
đầu tư của khu vực Nhà nước chủ yếu bắt nguồn từ
những khó khăn do khủng hoảng kinh tế toàn cầu,
việc cổ phần hoá các doanh nghiệp nhà nước và đặc
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Bảng 1: Tỷ trọng đóng góp của các khu vực kinh tế giai đọan 2001 – 2011

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011
Tổng số GDP 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100
Khu vực NN 38 38 39 39 38 37 36 34 33 34 32
Khu vực TN 48 48 46 46 46 46 46 47 48 47 48
Khu vực FDI 14 14 15 15 16 17 18 19 19 19 20
NLN và thuỷ sản 23,24 23,03 22,54 21,81 20,86 20,40 20,30 22,10 20,66 20,58 20,02
Khu vực NN 0,92 0,91 0,90 1,36 1,32 1,06 0,92 1,01 0,93 0,90 0,85
Khu vực TN 22,28 22,08 21,60 20,38 19,47 19,26 19,29 21,00 19,64 19,56 19,02
Khu vực FDI 0,04 0,04 0,05 0,06 0,07 0,09 0,09 0,09 0,10 0,12 0,15
CN và XD 38,13 38,49 39,47 39,79 41,13 41,54 41,58 39,73 40,24 41,09 41,50
Khu vực NN 16,38 16,46 16,94 15,42 15,26 13,41 12,60 11,30 11,20 11,10 11,00
Khu vực TN 9,41 9,66 9,87 10,96 11,71 12,79 13,05 12,69 12,90 13,15 13,55
Khu vực FDI 12,34 12,37 12,66 13,41 14,16 15,34 15,93 15,75 16,14 16,84 16,95
Dịch vụ 38,63 38,48 37,99 38,40 38,01 38,06 38,12 38,17 39,10 38,33 38,48
Khu vực NN 21,11 21,02 21,55 22,32 21,83 22,92 22,39 22,05 21,04 20,20 20,22
Khu vực TN 16,14 16,12 14,98 14,42 14,43 13,58 13,79 13,28 14,97 15,03 15,05
Khu vực FDI 1,38 1,34 1,76 1,66 1,76 1,55 1,94 2,84 3,08 3,10 3,21

Nguồn: Tổng cục Thống kê và tổng hợp của tác giả

biệt là chính sách thắt chặt tiền tệ và giảm đầu tư
công trong năm 2011. Cần phải tiếp tục theo dõi sự
biến động trong tỷ trọng đóng góp GDP ở những
năm tiếp theo để có những kết luận chính xác hơn
về hiệu quả sử dụng vốn của khu vực tư nhân do độ
trễ trong đầu tư.

Bảng 3 cho thấy tỷ trọng lao động làm việc tại các
khu vực kinh tế. Cơ cấu lao động giữa các khu vực
cũng không có nhiều thay đổi trong 10 năm qua.
Tuy nhiên, số lao động trong khu vực kinh tế tư
nhân có xu hướng giảm nhẹ (4% qua 10 năm) từ
90% năm 2001 xuống còn 86% năm 2011, chủ yếu
chuyển sang khu vực FDI. Như vậy, khu vực kinh tế
tư nhân là chủ thể sử dụng lao động lớn nhất của nền
kinh tế với cứ 5 lao động thì có tới 4,2 người làm

việc tại khu vực kinh tế tư nhân. Tuy nhiên, cũng
chính vì chiếm tỷ trọng lớn trong khu vực nông lâm
thuỷ sản nên năng suất lao động của khu vực tư
nhân thấp hơn so với các khu vực khác.

Từ những phân tích trên đây, có thể khẳng định
khu vực tư nhân có một vai trò đặc biệt trong nền
kinh tế. Hiện tại nó sử dụng ít vốn đầu tư nhất
nhưng nhiều lao động nhất và tạo ra tỷ trọng GDP
lớn nhất. Trên phương diện kinh tế, đây là khu vực
sử dụng vốn có hiệu quả cao nhất. Trên phương
diện xã hội, đây là khu vực giải quyết được nhiều
vấn đề xã hội nhất. Như vậy, việc dành vị trí động
lực chủ yếu cho khu vực này là một logic không thể
phủ nhận. Điều này cũng phù hợp với kết quả điều
tra của Tập đoàn vận tải hàng đầu thế giới (UPS),

Bảng 2: Cơ cấu vốn đầu tư giai đọan 2001- 2010 theo khu vực kinh tế

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010
Tổng số VĐT 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100
Khu vực NN 59,81 56,37 54,02 53,64 47,09 45,74 39,89 28,55 28,71 38,1
Khu vực TN 22,59 26.17 29,66 30,87 37,99 38,05 35,33 39,96 39,73 36,1
Khu vực FDI 17,60 17,46 16,32 15,49 14,91 16,21 24,78 31,49 31,56 25,8

Nguồn: Tổng cục Thống kê

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011
Tổng số LĐ 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100
Khu vực NN 9,49 9,49 9,95 9,88 9,50 9,11 9,02 9,07 8,92 10,2 10,56
Khu vực TN 89,75 89,39 88,14 87,83 87,84 87,81 87,44 87,20 87,17 86,3 86,09
Khu vực FDI 1,06 1,12 1,91 2,29 2,66 3,08 3,54 3,73 3,91 3,5 3,35

Nguồn: Tổng cục Thống kê và tập hợp của tác giả

Bảng 3: Cơ cấu lao động giai đọan 2001- 2011 theo khu vực kinh tế
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khi các doanh nghiệp tư nhân của Việt Nam tin
tưởng rằng họ đóng vai trò then chốt quyết định
tương lai của nền kinh tế nước nhà.

2. Những rào cản trong môi trường kinh
doanh

Các cuộc điều tra khảo sát về những rào cản trong
môi trường kinh doanh hiện nay cho thấy nhiều vấn
đề về khu vực kinh tế tư nhân đã được giải quyết
như thủ tục đăng ký kinh doanh đã thông thoáng
hơn, nhận thức tư tưởng về khu vực này cũng đã
được cải thiện. Trong phạm vi bài viết này, sẽ đề cập
tới khả năng tiếp cận các nguồn lực chủ yếu, trước
hết là nguồn vốn của các doanh nghiệp tư nhân.

Số liệu tại bảng 2 cũng cho thấy đầu tư của khu
vực nhà nước lớn hơn nhiều lần so với khu vực tư
nhân trong những năm đầu cũng như tính tòan bộ cả
thời kỳ 2001– 2010. Vấn đề đặt ra là liệu vốn đầu tư
của khu vực nhà nước có chèn ép (hay lấn át) đầu tư
của khu vực tư nhân. Câu trả lời là có, đặc biệt,
trong điều kiện hiện nay của nền kinh tế Việt Nam
khi những nguồn lực của nền kinh tế là tương đối
hữu hạn. Một nghiên cứu của Tô Trung Thành2

(2011) cho thấ,y sau một thập niên thì 1% tăng lên
của đầu tư công sẽ làm giảm tới 0.48% của đầu tư
từ khu vực tư nhân. Mặt khác, tác động của đầu tư
công tới GDP là thấp hơn nhiều so với tác động của
đầu tư từ khu vực tư nhân. Mặc dù nghiên cứu định
lượng này cần phải được tiếp tục hoàn thiện nhưng
nó cũng khẳng định sự chèn ép của khu vực công
đối với khu vực kinh tế tư nhân.

Nếu tiếp tục xem xét việc tiếp cận nguồn vốn tín
dụng của các doanh nghiệp tư nhân so với các doanh
nghiệp nhà nước như trong bảng 4 cho thấy, dường
như những nguồn vốn quan trọng nhất của nền kinh
tế đang tiếp tục chảy vào khu vực kinh tế nhà nước,
nơi có hệ số ICOR là 7,8; cao hơn gấp 2,5 lần so với
khu vực kinh tế tư nhân (3,2).

Những dữ liệu của bảng 4 đã cho thấy nhiều điều.
Trong một nền kinh tế phát triển theo chiều rộng
dựa nhiều vào nguồn vốn, trong điều kiện cung tiền
ở mức trung bình thì khả năng tiếp cận vốn của khu
vực tư nhân là rất yếu do những ưu đãi từ Chính phủ
và các ngân hàng quốc doanh cho các doanh nghiệp
nhà nước đặc biệt trong những năm đầu của giai
đọan 2001- 2010. Nếu xét tới bối cảnh chênh lệch
lãi suất giữa tiền Đồng và Đô la Mỹ lên tới trên 15%
thì mức chênh lệch trong cơ cấu tín dụng ngoại tệ
cho khu vực tư nhân chỉ bằng khoảng 1/2 so với khu
vực nhà nước càng cho thấy sự phân biệt đối xử
giữa hai khu vực này.

Bên cạnh việc bị chèn ép trong việc thu hút vốn,
các doanh nghiệp tư nhân còn bị lấn át trong việc
tiếp cận các nguồn lực kinh doanh khác. Mặc dù
Chính phủ chủ trương cổ phần hóa các doanh
nghiệp nhà nước độc lập, có quy mô vừa và nhỏ trực
thuộc các bộ ngành, địa phương, qua đó, giảm số
lượng doanh nghiệp nhà nước độc lập, nhưng các
tập đoàn, tổng công ty nhà nước lại liên tục mở rộng
quy mô kinh doanh đa ngành thông qua việc thành
lập, góp vốn và mua lại hàng trăm doanh nghiệp
khác biến chúng thành các công ty con của mình,

2008 2009 2010 2011

Ngắn hạn
Trung
dài hạn

Tổng dư
nợ Ngắn hạn

Trung
dài hạn

Tổng dư
nợ Ngắn hạn

Trung
dài hạn

Tổng dư
nợ

Ngắn
hạn

Trung dài
hạn Tổng số

Cho vay bằng VND
Nhà nước 37,7 37,2 37,6 34,2 33,5 33,9 29,3 31,1 30,1 29,0 31,0 29,8
Tư nhân 44,8 44,1 44,5 46.9 45,0 46,1 50,7 47,0 49,1 50,9 47,0 49,2
Khác 11,2 12,5 11,7 13,0 15,5 14,0 14,8 16,5 15,5 15,0 16,8 15,8
FDI 6,2 6,2 6,2 5,9 6,1 6,0 5,2 5,4 5,3 5,1 5,3 5,2
Cho vay bằng ngoại tệ
Nhà nước 50,0 55,7 53,1 44,2 54,7 49,9 36,4 53,9 44,6 35,5 52,9 43,2
Tư nhân 21,5 16,3 18,7 27,9 16,3 21,6 30,8 16,9 24,3 30,7 17,5 24,8
Khác 10,7 8,9 9,6 14,5 10,6 12,3 20,9 12,4 16,9 22,5 12,8 18,2
FDI 17,7 19,1 18,5 13,5 18,4 16,2 12,0 16,8 14,2 11,3 16,8 13,7
Tổng số
Nhà nước 40,0 31.5 40,8 35,6 38,2 36,8 30,7 36,3 33,1 30,5 36,5 33,1
Tư nhân 40.6 42.5 39.1 44.2 38.6 41.8 46.8 40.1 43.9 46.2 39.6 43.4
Khác 11.1 21.3 11.3 13.2 14.4 13.7 16 15.6 15.8 16.8 15.8 16.4
FDI 8.3 4.6 8.8 6.9 8.9 7.8 6.5 8 7.1 6.5 8.2 7.2

Nguồn: Tổng hợp của tác giả

Bảng 4: Dư nợ tín dụng theo khu vực kinh tế 2008 – 2011 (%)
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trong nhiều trường hợp là “sân sau” của các doanh
nghiệp nhà nước lớn, tạo cơ hội cho tham nhũng
một cách tinh vi, phức tạp hơn. Kết quả là trong nền
kinh tế Việt Nam, các doanh nghiệp nhà nước ở Việt
Nam vẫn có quy mô và vai trò rất lớn, nắm giữ tới
hơn 1/2 giá trị tài sản quốc gia, kinh doanh động
không chỉ trong các lĩnh vực độc quyền tự nhiên,
các dịch vụ công ích, mà cả trong các ngành, lĩnh
vực có thị trường cạnh tranh vốn là mảnh đất truyền
thống của khu vực tư nhân tại các quốc gia khác như
khách sạn, xây dựng dân dụng, kinh doanh bất động
sản… Hầu hết những tài nguyên có giá trị tốt nhất
(những khu đất vàng tại Hà Nội, TP. Hồ Chí Minh,
các đô thị lớn trong cả nước) lại thuộc về các doanh
nghiệp nhà nước. Như vậy, cơ hội còn lại cho khu
vực tư nhân là khá hạn chế và họ rất khó để trở
thành những “người khổng lồ” khi phải bắt đầu từ
những nấc thang quá thấp trong một thị trường cạnh
tranh bất bình đẳng như hiện nay.

Một số chuyên gia kinh tế cho rằng các doanh
nghiệp nhà nước khi sử dụng vốn nhà nước và tài
nguyên quốc gia thì chỉ được làm những việc nhà
nước cho phép, theo yêu cầu của sự nghiệp phát
triển kinh tế xã hội chứ không được tự do kinh
doanh như thời gian qua. Với lợi thế về vốn, quy
mô, quan hệ và các yếu tố khác, các doanh nghiệp
nhà nước dễ dàng đánh bật các doanh nghiệp tư
nhân ra khỏi các cuộc cạnh tranh, tạo được sân chơi
riêng cho mình.

3. Những điểm yếu nội tại chưa được khắc
phục

Mặc dù có được những đóng góp to lớn vào sự
phát triển của nền kinh tế, các doanh nghiệp tư nhân
Việt Nam dường như chưa thoát ra khỏi tấm áo chật
của chính mình. Rất nhiều nghiên cứu đã cho thấy
những điểm yếu nội tại của các doanh nghiệp tư
nhân như quy mô nhỏ, vốn thấp (3,7 tỷ đồng/doanh
nghiệp năm 2008), công nghệ lạc hậu,... Trong
khuôn khổ nghiên cứu này, chỉ tập trung vào một
điểm yếu cơ bản là thiếu tầm nhìn chiến lược nhằm
xây dựng năng lực cạnh tranh cốt lõi (core compe-
tence) của các doanh nghiệp tư nhân Việt Nam.

Một thực tế là hầu hết các doanh nghiệp tư nhân
lớn của Việt Nam đều tập trung vào kinh doanh bất
động sản. Lợi nhuận quá dễ dàng có được từ một thị
trường bất động sản thiếu minh bạch thừa bong
bóng và tham nhũng đã thu hút gần như toàn bộ sức
lực và trí lực của các doanh nhân và doanh nghiệp
Việt Nam. Tất cả các doanh nghiệp được các giải
thưởng trong các cuộc xét chọn doanh nghiệp tiêu
biểu đều gắn với kinh doanh bất động sản. Không
thể tìm thấy một doanh nghiệp tư nhân tiêu biểu nào
của Việt Nam lại không tham gia kinh doanh bất
động sản hay tài chính, ngân hàng. Trường hợp của
Hoàng Anh Gia Lai là một ví dụ. Xuất phát từ một
doanh nghiệp sản xuất và kinh doanh đồ gỗ, công ty
này đến nay đã gần như hoàn toàn rời bỏ ngành kinh
doanh chủ lực ban đầu của mình để tham gia các
lĩnh vực như bất động sản, thủy điện hay khai thác
mỏ. Mặc dù hiện nay, HAGL là một trong những
doanh nghiệp tư nhân lớn nhất của Việt Nam nhưng
rất khó để xác định năng lực cạnh tranh cốt lõi của
HAGL là gì và đâu là vũ khí mà HAGL dùng để
vượt qua các đối thủ cạnh tranh trên thị trường. Hộp
1 cho thấy những đánh giá không mấy lạc quan về
tình hình và triển vọng của doanh nghiệp này.

Còn có thể tìm thấy rất nhiều các trường hợp
tương tự như HAGL. Trong nền kinh tế trí thức hiện
nay, phần lớn các doanh nghiệp trên thế giới đều tập
trung vào một lĩnh vực kinh doanh chủ yếu của
mình để từ đó có được năng lực cạnh tranh tốt nhất,
đặc biệt là các doanh nghiệp sản xuất công nghiệp
(manufacturing). Việc xây dựng và phát triển doanh
nghiệp đòi hỏi một tầm nhìn dài hạn, một sự kiên
nhẫn và thậm chí là sự hy sinh các lợi ích trước mắt
của các các chủ đầu tư, lãnh đạo doanh nghiệp.

Trong bối cảnh kinh tế Việt Nam, môi trường vĩ
mô không tạo điều kiện thuận lợi cho những toan
tính dài hơi (lãi suất quá cao, bất động sản tăng giá
quá nhanh, v.v)... và nhiều doanh nhân Việt Nam
cũng thiếu đi những phẩm chất cần thiết để có thể
theo đuổi những sự nghiệp mang tính chiến lược.
Kết quả là một hệ thống các doanh nghiệp tư nhân
không chỉ nhỏ bé mà còn phân tán, thiếu năng lực
cạnh tranh và một tầm nhìn dài hạn.

Hộp 1: Xếp hạng tín nhiệm HAGL
Standard & Poor's thông báo hạ xếp hạng tín nhiệm của Công ty cổ phần Hoàng Anh Gia Lai (HAGL) với lý do triển vọng về năng lực
và khả năng thanh khoản của công ty không tốt. Bên cạnh đó, trái phiếu của HAGL cũng bị hạ xếp hạng từ B xuống B-. Xếp hạng đánh
giá quy mô của HAGL trong khu vực ASEAN cũng bị giáng từ mức "axBB-" xuống "axB"Việc giáng xếp hạng của HAGL cho thấy trong
vòng nửa năm đến 1 năm tới, năng lực và tính thanh khoản của công ty vẫn còn thấp. Nguyên nhân do tình hình hoạt động phát triển bất
động sản của HAGL hiện nay. Bên cạnh đó, việc HAGL vẫn chưa được phép bắt đầu khai thác mỏ quặng sắt tại Lào và Campuchia cũng
khiến tình hình của HAGL thêm khó

Nguồn: VNExpress.net
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4. Giải pháp nào cho động lực cất cánh?
Cải thiện môi trường kinh doanh luôn là hỗ trợ tốt

nhất của Chính phủ đối với khu vực kinh tế tư nhân.
Để có thể thực hiện được mục tiêu này, cần phải
thay đổi mạnh mẽ hơn tư duy điều hành nền kinh tế
của Chính phủ, chuyển từ kiểm soát trực tiếp sang
xây dựng lợi thế cạnh tranh cho nền kinh tế, tạo
điều kiện và đảm bảo cho cơ chế thị trường được
vận hành theo đúng bản chất của nó. Trong những
năm tới, cần nhanh chóng xóa bỏ những đặc quyền
đặc lợi của các doanh nghiệp nhà nước. Về dài hạn
cần giảm thiểu vai trò của các doanh nghiệp nhà
nước trong nền kinh tế, dần dần chuyển giao hoạt
động kinh doanh tại các khu vực vốn là độc quyền
của các doanh nghiệp nhà nước cho khu vực tư nhân
đảm nhận. Đảm bảo xây dựng và duy trì một môi
trường thể chế minh bạch và hiệu quả, trong đó các
doanh nghiệp thuộc mọi thành phần cạnh tranh với
nhau một cách bình đẳng trên mọi mặt và chịu sự
giám sát của pháp luật và các thể chế chính sách
định hướng và điều tiết phát triển. Chính phủ cũng
cần đóng một vai trò tích cực hơn, chủ động hơn
trong việc hạn chế bong bóng bất động sản, tạo
dựng một thị trường bất động sản lành mạnh và
minh bạch hơn để hạn chế các hoạt động đầu cơ quá
mức trên thị trường này. Chính phủ cần tập trung
mọi hỗ trợ nhằm nâng cao chất lượng nguồn nhân
lực trong các doanh nghiệp, xây dựng một đội ngũ
lao động có đủ khả năng đáp ứng yêu cầu kinh

doanh trong môi trường cạnh tranh quốc tế. Tiến
hành các khóa đào tạo bồi dưỡng nâng cao kiến thức
và tư duy hiện đại cho đội ngũ lãnh đạo các doanh
nghiệp.

Bản thân các doanh nghiệp tư nhân cần có những
thay đổi mạnh mẽ hơn trong tư duy và chiến lược
phát triển kin doanh. Xây dựng tầm nhìn kinh doanh
dài hạn cho mỗi một doanh nghiệp, tập trung vào
lĩnh vực kinh doanh tốt nhất để tạo dựng năng lực
cạnh tranh cốt lõi. Tuy nhiên, điều này chỉ có thể
làm được với 02 điều kiện là thị trường bất động sản
minh bạch, không tạo ra sự “cám dỗ” quá mạnh mẽ
khiến cho các doanh nghiệp bị “chệch hướng” như
trong thời gian vừa qua. Điều kiện thứ hai là lãi suất
phải đủ thấp để các doanh nghiệp có thể chịu đựng
được. Theo tính toán, lãi suất 12% năm là mức cần
thiết cho những dự án có thời hạn thu hồi vốn từ 5
năm trở nên. Vẫn theo kết quả điều tra của UPS thì
có đến 41% doanh nghiệp kêu gọi hỗ trợ từ phía
Chính phủ nhằm cắt giảm lãi suất vay vốn, giảm bớt
gánh nặng tài chính. Mức lãi suất hiện vượt quá khả
năng chịu đựng của doanh nghiệp. Trong khi đó,
23% cho rằng họ cần hỗ trợ tài chính để nâng cấp
công nghệ và trang thiết bị, 19% mong muốn Chính
phủ sẽ có chính sách hỗ trợ thương hiệu Việt. Để
khu vực tư nhân thực sự lớn mạnh, rất cần một cái
nhìn đồng thuận và những ủng hộ thiết thực từ
Chính phủ.�

1. Trong phạm vi nghiên cứu này, khu vực kinh tế tư nhân được giới hạn là khu vực kinh tế tư nhân trong nước,
không bao gồm khu vực kinh tế có vốn đầu tư nước ngoài.

2. Tô Trung Thành, 2011, “Đầu tư công lấn át đầu tư tư nhân: góc nhìn từ mô hình thực nghiệm VECM, Trường
Đại học Kinh tế Quốc dân.

3. Trên thực tế vẫn có một số ngoại lệ như trường hợp của Virgin Group. Tuy nhiên sức mạnh của tập đoàn này
nằm ở thương hiệu và triết lý kinh doanh nhất quán, không đi sâu vào các lĩnh vực công nghệ.
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